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	＼ 即戦力人材向け／
	“短期立ち上げプログラム”
	100
	加盟金
	万円
	（税別)
	早期収益化を目指す方向けのプログラム

	＼ 最長　  日間！で出店可能！！／

	“短期立ち上げプログラム”
	最長1週間で、出店。
	Day1
	市場理解 商材理解
	• 太陽光・蓄電池の本質 • 売れる理由／市場背景


	Day2
	• トークスクリプト習得 • アポ獲得の型

	Day3
	Day4
	商談実践 クロージング

	Day5
	Day6
	Day7
	契約 実務理解
	出店判断 戦略設計
	営業設計 トーク構築
	同行実践 （アポ〜商談）
	実践


	他社フランチャイズ比較
	利益構造の違い

	ワンエナジーFC
	他社フランチャイズ
	→見えないコストが発生

	• メーカー直接取引（オープン価格）  • 仕入れマージンなし  • 工事費も実費ベース
	→無駄なコストなし
	分配率ではなく、最終的に手元に残る利益でご判断ください



